上海震旦办公自动化销售有限公司简介
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                 （上图金黄色的AURORA震旦国际大楼于2003年落成，为震旦集团大陆总部）
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 （左图为2010年世博会震旦馆）
上海震旦办公自动化销售有限公司系台湾著名股票上市企业---震旦集团在中国大陆从事OA商品销售与服务的专业性行销公司，震旦集团是2010年17家世博会参展企业之一。    
    公司秉承“永续经营”的企业经营理念和四十六年办公自动化领域的销售和服务经验，以“顾客满意”为宗旨，致力为顾客提供黑白复印机、彩色数码复印机、A4多功能数码复印机、碎纸机等多系列办公自动化商品。公司以上海为中心，行销网络遍及中国各地，忠实顾客已达几万家，绵密的行销通路，专业的售前、售中、售后服务体系，充足的耗材和零件储备，使我们得以贴近顾客、就近服务，让顾客真正享有震旦“专业、快速、亲切”的服务。 
    本着为顾客提供E世代数码化办公环境的愿景，公司将不断累积成功经验，努力探索、积极进取，以优质的产品、领先的科技、专业的素养、完善和及时的售后服务，在业界树立“买的安心，用的放心”的企业形象，赢得顾客的信赖与称誉。 
   公司在上海以及北京、天津、河北、山东、浙江、江苏、福建、广东等地区设有分公司，随着公司实力的不断增强，延绵的通路至关重要，公司近期准备在上述各地区继续扩点，2012年公司计划上市，2015年震旦集团目标将在全国扩点1200家分公司。
   公司地址：上海陆家嘴金融开发区富城路99号震旦国际大楼36楼
   公司网址：http://www.aurora-oa.com/
   集团公司网址：www.aurora.com.cn
招聘职位：辖区专员（285人）
1、 任职资格：
1、28岁以下，机械、电子、计算机、销售类相关专业优先； 
2、有主动销售意愿，擅于与人沟通，具备销售意识，优秀学生干部优先
3、勇于开拓创新，具有充沛的精力，积极的热情，具备较强的团队建设、团队领导与客户开发能力。
二、职位描述：
1. 通过辖区精耕，寻找及拜访潜在顾客；
2. 开发有望顾客，负责所在辖区内多功能数码复合机等电子产品销售；
3. 与客户保持良好的沟通，及时掌握市场动向，满足不同客户需求；
4. 运用顾问式销售模式，为客户提供办公整合方案，节约办公成本，提高办公效率。 
三、培训发展：
1、入职后提供完善的新员→进阶培训（为期6个月—1年），进阶培训合格后，可以转为管理层储备；
2、完善透明的晋升通道：一~四级辖区专员→逐级晋升最高七级或管理层储备→行销经理—专案经理—行销总监—行销副总。（管理层储备年薪5万左右、行销经理平均年薪7万以上、专案经理年薪10万以上、行销总监年薪12万以上、行销副总年薪30万以上）
四、待遇说明：
1.试用期:底薪2000元+五险一金+业绩奖金+利润分配。试用期之后薪资不低于3500元，年薪十万不是梦。
（其中未毕业生实习生底薪1500元，如果实习生工作业绩突出，毕业后即可转为管理层储备）
2.公司除奖金外缴纳国家规定的当地基本养老保险，医疗，工伤，失业，生育+公积金，完善的婚丧礼金。
3.总部定期在上海嘉定震旦教育训练园区针对不同时期的员工提供完善、专业的教育训练及考核。
4.工作时间：一周五天，双休制，(早上8点半至下午6点，中午休息一个半小时，8小时制)。
5.休假制度以工作年限满一年提供带薪特休假5天。
6.晋升制度，公司以考核形式提拔绩优同仁，做真正的职业经理人。到2015年震旦集团将在全国扩点1200家分公司，及时肯定优秀人才。

五、工作地点：

1.宁波地区：海曙、江东、江北、鄞州、北仑和北仑霞浦、镇海、慈溪浒山和观海卫、余姚、宁海、象山（30人）

2.杭州地区：杭州市区、萧山、滨江、下沙、瓜沥等（15人）

3.嘉兴地区：嘉兴市区、嘉善、海宁、平湖、海盐、桐乡等（10人）

4.绍兴地区：绍兴市区、柯桥、上虞、袍江等（10人）
5.湖州地区：湖州市区、德清（5人）
6.金华地区：金华市区、义务（5人）
7.温州地区：温州市区、乐清（5人）
8.台州地区：台州市区、温岭（5人）
9.北京、河北、天津、山东、江苏、上海、福建、广东、湖北（200人左右）
联系人：蒋柳立（经理）   15968973272 

浙江事业部总经理：陈黎明  总机：0571-88060953、88060712、88304296、88304297 分机8018

地址：杭州市黄姑山路29号颐高创业大厦1012-1015室
公司总部地址：上海陆家嘴金融开发区富城路99号震旦国际大楼36楼

招聘职位：服务工程师（20人）

1、 任职资格：

1、28岁以下，机械、电子、计算机相关专业优先； 
2、有主动服务意愿，擅于与人沟通，优秀学生干部优先

3、勇于开拓创新，具有充沛的精力，积极的热情，具备较强的团队建设、团队领导与客户开发能力。

二、职位描述：

1.负责辖区内商品的售后服务，并提供意向客户整体解决方案

2. 与客户保持良好的沟通，及时掌握市场动向，满足不同客户需求，解决顾客的问题；

三、培训发展：
1、入职后提供完善的新员培训（为期6个月），定期进行技术指导培训；
2、完善透明的晋升通道：一~四级服务工程师→逐级晋升最高七级或服务主任→行销经理—专案经理—行销总监—行销副总（服务主任年薪6万左右、行销经理平均年薪7万以上、专案经理年薪10万以上、行销总监年薪12万以上、行销副总年薪30万以上）
或者：一~四级服务工程师→技训部驻点服务→技训部经理（服务人员目前平均年薪在5万元以上）
四、待遇说明：
1.试用期:底薪2000元+五险一金+业绩奖金+利润分配。试用期之后薪资不低于3500元，年薪十万不是梦。

（其中未毕业生实习生底薪1500元，如果实习生工作业绩突出，毕业后即可转为管理层储备）
2.公司除奖金外缴纳国家规定的当地基本养老保险，医疗，工伤，失业，生育+公积金，完善的婚丧礼金。
3.总部定期在上海嘉定震旦教育训练园区针对不同时期的员工提供完善、专业的教育训练及考核。
4.工作时间：一周五天，双休制，(早上8点半至下午6点，中午休息一个半小时，8小时制)。
5.休假制度以工作年限满一年提供带薪特休假5天。
6.晋升制度，公司以考核形式提拔绩优同仁，做真正的职业经理人。到2015年震旦集团将在全国扩点1200家分公司，及时肯定优秀人才。

五、工作地点
1.（杭州、宁波、嘉兴、绍兴、湖州、金华、温州、台州等地，根据各地实际情况统一安排）（20人左右）
2..北京、河北、天津、山东、江苏、上海、福建、广东、湖北（50人左右）
联系人：蒋柳立（经理）   15968973272 

浙江事业部总经理：陈黎明  总机：0571-88060953、88060712、88304296、88304297 分机8018

地址：杭州市黄姑山路29号颐高创业大厦1012-1015室

公司总部地址：上海陆家嘴金融开发区富城路99号震旦国际大楼36楼
